
蒲少涛，1986 年出生于陕西宝

鸡一个偏远农村。2005 年考入华

南理工大学机械工程学院国防生，

2006 年患上尿毒症，至今一直进行

着每天四到五次的腹膜透析，吃了

大量药物进行保守治疗。2009 年

大学毕业创立广州华擎网络科技有

限公司，“致尚”家居是他们公司

在天猫京东窗帘配件行业的领军品

牌。2015 年给华南理工大学“爱心

基金”捐款 20 万元，希望能够有

更多的身患重病的学生得到帮助。

与病魔抗争中

自创天猫知名品牌
——访广州华擎网络科技有限公司

创始人蒲少涛校友

■　杜怡嫣　王然

2015 年 7 月 20 号，蒲少涛按例来到广州

中山一院进行每月一次的检查和开药。下午，

蒲少涛在医院检查完毕，赶回学校，与我们见面。

大山里走出来的娃

勤奋学习　投身国防

小时候，蒲少涛身体不好，学习成绩也一

般。他的世界里只有上学、吃饭、放牛放羊。

在初二上学期，学校来了一位年轻的女教师刘

老师，他俩很快认识聊了起来，发现很能聊得

来，老师也特别喜欢这个孩子。经过刘老师的

指导，他知道了原来初中上完要上高中，高中

上完还要上大学，大学毕业了才可以工作挣钱，

外面的世界很大很精彩。刘老师给他定了他人

生的第一个目标：“你一定要考上我们县里的

唯一一所高中，只有这样，你才能走出大山脱

离贫困。”刘老师的话他印象很深刻，一辈子

都不会忘记。接下来一年里在刘老师的监督和

〈〈〈
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教导下，也通过自己的不懈努力，

他考了年级第一名。他常常会跟朋

友提起，如果他是一把未开封的宝

剑，那么刘老师就是开封宝剑的那

个人。

中考他考了学校第一名，去了

宝鸡市一所省重点高中上学。高中

他的目标是要当学生干部。他仍然

清晰地记得高一时自己一口陕西方

言、口水四溅地站在讲台上竞选班

团支书的情形。山里娃，英语基础差，第一次测试他全班倒数第二。从那之后，

他开始每天背诵课文，英语上课第一个举手复述课文。还记得第一次他很紧张

地背诵完课文时，同学们给了他非常热烈的掌声鼓励，英语老师也表扬了他的

这种精神，但是老师也说了“你说的我一句没听懂”。高中三年，他努力学习

英语，到高三时，他英语成绩已经是班上前几名了，英语老师特别表扬了他，

说他是进步最大的，他的这种精神也深深地影响了身边的每一位同学。

他的高中还有一位贵人相助，也是位女老师——校团委书记李老师。蒲少

涛为了锻炼自己的学生工作能力，高二初他在全校同学面前竞选了校团委干事，

在李老师的指导下开展学生工作。高三时，李老师觉得他学习优秀，踏实能干，

家庭贫困，就每个月给他 100 元生活费，让他吃好，至少每天喝袋奶。他一直

记得李老师对他的关心和帮助。在他心里，李老师是对他人生有着重要意义的人。

高考带着来自各方面的压力，他失眠了，最后考场还睡着了，高考发挥不

太理想。但他志愿报得好，他想离家远一些，去外面的大世界好好看看，从小

受父亲的影响，他向往军营生活。所以他报考了华南理工大学国防生，如愿提

前录取。

人生得意，美好的大学生活开始了。大一，他竞选国防生训练营排长，积

极参加各种训练。他做家教赚生活费；应聘学生工作助理，做辅导员的得力助

手；还和艺术学院学生联合成立了艺术美食协会。尽管如此，在他的内心深处，

还是觉得愧对哥哥。哥哥比他大一岁，本来学习也很好，但由于农村家庭只

能供一个孩子上大学，把上学的机会给了他。还记得大一校庆晚会上，他第

蒲少涛作为国防生时留影
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一次被那样的灯光、那样的音响、那样精彩的节目震撼了。他哭了。他想着

要是在这里上学的是哥哥，哥哥一定也会在舞台上表演。哥哥喜欢主持节目，

喜欢表演。

人生跌入低谷，身患尿毒症，顽强与病魔斗争

不幸总是在人不经意间悄悄来临，它来得是那么突然，那么悲惨。2006 年

11 月，蒲少涛呼吸困难，血压超高，一查已是尿毒症晚期。医生告诉他哥哥，

他只能换肾或者坚持每天 4 次的腹膜透析维持治疗，而且可能要一辈子都这样，

不仅如此，还要支付高额的医药费。他当时决定不治疗了，走出医院，他哥哥

硬是拉住他，兄弟俩在医院门口抱头大哭起来。现实是多么无助和无奈，生活

跌入了无底深渊，看不到一丝光明，好多次泪眼中醒来都希望这是一场梦。

爱心无价，情满华园，这个社会充满了爱。国防生连夜组织募捐，为他送

去了第一笔医药费。接下来更是全校范围内的各种募捐义卖活动为他募捐，更

在期末考试期间学校组织大型义演活动为他募捐“爱心基金”。还有很多来自

社会上的好心人的捐款和帮助。那么多好心人帮助他共渡难关，他深深感受到

人间有爱，他必须好好活下去。他默默地接受了这个残酷的现实，暗下决心，

积极面对，好好活着，不让身边的亲人朋友记挂。只有他自己乐观积极生活了，

妈妈的笑容也才会多起来。

他是个坚强的小伙子，因为他是一名国防生。病情严重的时候他一周要做

5 次血液透析。做手术的时候他还跟医生说我是国防生，我不怕疼。其实躺在

手术台上那一刻，他已经深深地知道，他再也没有机会穿上军装了，即使病好

了，做过手术的都是要被淘汰的。他的国防梦破灭了。由于体内无法排除水分，

他要严格控制饮水，每天只能含冰解渴。在医院他特别渴望回到学校，他总是

偷偷跑去中山医学院的教室看书。

医院漫长的两个月结束了，他终于回到了日思夜想的华园。学校特别为他

安排了独立宿舍方便母亲照顾他，方便他进行透析治疗。刚回到学校没开心几

天他又郁闷了，他每天要进行 4 次腹膜透析，每次半小时，每次要洗手消毒戴

口罩，还得吃药打针，更可怕的是这一切都是没有希望的，看不到头的，就像

是跌入了无底洞。学校很多活动他都不方便参加，到哪里都要同学特殊照顾，
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时刻提醒着他是个病人。他到底该怎么样积极生活呢？

在哥哥的影响下，他自学起了编程，并渐渐地爱上了编程。他已经习惯了

一边透析一边写程序，有时编起程序来忘了时间，错过了透析时间。编程给他

的生活带来了极大的乐趣，他不再关注自己是个病人，他的生活一样可以很精

彩，他也可以疯狂起来。找到了方向，他不仅心态好了，身体状态也好起来了，

而且学到了一技之长，从此，生活中少了抱怨多了笑声。但在他内心深处，他

还是很清楚地知道，“自己其实就是一个靠大量药物维持的一堆肉体，没有了

这些药物的维持就没有我这个生命。如果少做一次透析就等于慢性自杀”。

学以致用。他在经过一段自学后，便主动提出改版国防生网站。功夫不负

有心人，他的能力得到了学校老师的认可。慢慢地，老师们给他介绍了更多的

业务，他乐此不疲地敲击着一行行代码，享受着指尖的快感。他站起来了，病

魔没有把他打倒。

他自强不息与病魔斗争的事迹影响着身边的每一个人，他对得起关心他帮

助过他的每一个人。2007 年蒲少涛荣获团中央颁发的“中国大学生自强之星”

称号，2009 年被评为“感动华园”十大人物之一。他是生活的强者。

勇走创业独木桥　尿毒症企业家践行感恩

日子过得飞快，转眼间已到毕业季。当年扛过枪的战友都去部队了，同学

们也都陆续都找到了工作。唯独他，多次面试都最终因为他的身体原因不能被

录取。毕业如果没有工作他该何去何从，又将如何面对高额的医药费呢？冷静

思考后，蒲少涛认识到他必须走创业这条路。2009 年金融危机，广东省出台政

策支持大学生创业，就业指导中心黄主任给他提供了这个消息，他认真准备并

申报了科技项目，获得了省里资助的 10 万元创业经费。这让他坚定不移地迈

出了第一步，开启了人生新的历程——创业。

创业对一个正常人来说都很不容易，更何况是一个靠腹膜透析维持生命的

尿毒症患者。凭借自己大学自学的一技之长，一开始做起了网站建设工作。由

于缺少社会资源，缺乏经济支持，他只能在小区客厅办公，也不敢招人，很多

事情都是自己亲力亲为。有一次为了一个广告项目赚点辛苦费，他晚上 12 点

多来回走了半个多小时，路上下起大雨，没有伞，由于身体原因，他的腿抽筋了，
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疼痛难耐的他蹲在雨地里，内心孤独

无助到了极点。做了大概半年时间，

他发现很难接到大项目，公司这样下

去很难发展，必须寻找新的出路。

2010 年正值电子商务发展热潮。

哥哥一直在建材企业上班，他想到一

位老板讲过的一句话：“做企业就是

有效整理利用手里的资源。”他想尝

试把哥哥公司的产品放到网上卖，淘宝上还没有这类产品的销售。就这样，转

型做家装产品的电子商务，做起了网店。或许，这在当时很多人眼里只是简单

的网上卖东西，算不上创业。他心里明白，公司要发展，首先得赚钱立足。不

到几个月，网店订单逐步多了起来，他从早到晚地忙不停。为了几百元的订单

他可以熬到凌晨 2 点，完全忘了自己是个病人。

很快，办公室从小区搬到了写字楼，员工从 1 名发展到 5 名、10 名到现在

的 30 名。仓库前后搬了好几次，仓储面积从无到 100 平方米、300 平方米，再

到现在的 2000 平方米。销售额不断创新高，目前年销售额 2600 万元，公司旗

下的“致尚”品牌已是天猫京东窗帘配件行业的第一品牌，是阿里巴巴的 KA

级商家。

在公司管理方面，实际上他自己没啥经验。只知道大家都不容易，要对大

家好。自己可以少赚钱，但不能亏了员工。自己身体不好，他特别注重员工健康，

定期安排体检，给员工买社保，对于一个小公司来说已经很不容易。对产品的

质量也是严格要求，宁缺毋滥，销售人员的服务水平放在首位去抓。公司有个

20 元制度，只要客户不满意，在产品不影响使用的情况下，都可以给客户退

20 元补偿。目前，他决定回陕西老家发展家乡农产品电子商务，他说乡亲们辛

苦一年，苹果卖不出去，家乡需要他这样的电商人才，他希望能够通过他的努力，

把家乡特产通过网络卖向全国各地，让乡亲们数着钞票笑哈哈。

如今他已是名副其实的企业家，但他没有老板架子，谈吐随和风趣。回首

这一路走来，真切，踏实。他一直感激那些在他最困难的时候给过他帮助的

爱心人士。他也一直坚信，这个世界是充满爱的，这份爱更需要每一个人去

传递，他希望有更多的患重病的学生能够得到资助，这正是他捐款 20 万元给

蒲少涛与他创办的致尚家居品牌
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“爱心基金”的初衷。

下面引用中国大学生自强之星组委会秘书处给蒲少涛的来信结尾：

或许大部分人都没办法去体会你的痛苦，也无法在平常的日子里体验生死

的考验。但是每一种伟大的精神都是从常人难以做到的坚持中诞生的。毫无疑

问，你是精神上的贵族和强者。人与人最大的区别也在于此。放弃，太容易了！

不容易的是我们的坚持。就像攀登那高耸入云的险峰，好累，好难！但也正是

这种累与难的付出，才有最终无限风光的美妙体验。

人生之路，奇伟瑰丽之风光常在于险远！

向你致敬！

为你祝福！

蒲少涛（左）夫妇婚纱照


