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天猫知名品牌

校友名片

蒲少涛，华南理工大学机械工程学院2005级国防生，2006年患上尿毒症，至今一直进行着

每天四到五次的腹膜透析，吃大量药物进行保守治疗。大学毕业后创立广州华擎网络科技有限公

司，“致尚”家居是其在天猫、京东窗帘配件行业的领军品牌。2015年给华南理工大学“爱心

基金”捐款20万，希望为更多患病学生提供帮助。

蒲少涛校友

蒲少涛是从大山里走出来的孩子，曾经，他的世界里只有吃饭，上学，放牛放羊。

小学初中过得浑浑噩噩，成绩常常吊车尾，直到初二，一名刚大学毕业的老师点醒了蒲少涛。

“如果我是一把未出鞘的宝剑，那就是她帮我出了鞘。”老师让他意识到，初中结束要上高中，上

了高中才能上大学，上了大学才会有更多改变命运的机会。从那时起，蒲少涛开始有了奋斗的目标
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：考上高中，考上大学，走出大山！

高考后，蒲少涛想要走得远一点，到南方看看。另外，因为父亲是部队的，他从小就有一个军

人梦想。那是华南理工大学第一年在陕西招收国防生，蒲少涛报了名，如愿被提前录取。

刚入学的蒲少涛在校名石前留影

带着期待与兴奋，蒲少涛开始了自己的大学生活。大一，他竞选国防生训练营排长，积极参加

各种训练；应聘学生助理，成为辅导员的得力助手；他还和艺术学院学生联合成立了艺术美食协会

，每天的生活充实多彩。然而此时，命运却给了他一次巨大的打击。

2006年11月，蒲少涛呼吸困难，血压超高，医院检查结果——尿毒症晚期。

“当时真的很难接受这个现实，每天都要做4次腹膜透析，要做一辈子。况且，高额的医药费

怎么办？”蒲少涛当时就决定不治疗了，转身走出医院，他哥哥硬是拉住他，兄弟俩在医院门口抱

头大哭起来。

这是一场和命运的博弈，所幸蒲少涛却并不孤单。学校国防生连夜组织募捐，为他送去了第一

笔医药费。接下来全校范围内掀起了为蒲少涛同学募捐的热潮，虽然正逢期末考试，学校还是组织

了大型义演活动为他募集爱心基金。此外还有很多来自华工校友和社会热心人士的捐款和帮助。蒲

少涛深感人间有爱，由此坚定了活下去的信心。在医院的两个月里，他前后接受了十余次血液透析

治疗，每次四个小时，一天只能喝一口水。

做手术的时候，蒲少涛跟医生说：“我是国防生，我不怕疼”。然而，从躺在手术台上的那一

刻起，他已经深深的知道，自己再也没有机会穿上军装了。



华园师生为救助蒲少涛举行义卖募捐活动

义演晚会现场

同学们踊跃捐款



正在接受治疗的蒲少涛对前来看望他的人露出灿烂的笑容

病中的蒲少涛仍一丝不苟地着军装



“放弃，太容易了，不容易的，是坚持”，所幸，蒲少涛坚持下来了。

出院后，蒲少涛选择回到学校继续完成学业。学校特别为他安排了独立宿舍方便母亲照顾他，

方便他进行透析治疗。由于不得不放弃国防生资格，蒲少涛开始自学计算机编程。如果那时经过他

的宿舍，经常可以看到他一边做治疗，一边手敲键盘。“学编程的时候，感觉治疗的时间过得飞快

。”学习转移了对治疗压力的注意力。慢慢地，在学校老师的推荐下，蒲少涛开始接一些设计网站

的兼职，他乐此不疲地敲击着一行行代码，生活里除了治疗，又多了些乐趣和盼头。

蒲少涛自强不息与病魔斗争的事迹感动着身边的每一个人，他说，这样才对得起关心和帮助过

他的人们。2007年，蒲少涛荣获团中央颁发的“中国大学生自强之星”称号，2009年被评为“感

动华园”十大人物之一。

蒲少涛获颁“感动华园”奖章

毕业后，蒲少涛本想用自学的编程技能找一份工作，却屡屡碰壁。求职时，他坦诚自己的病情

，并承诺不会影响工作。然而，面试表现优异的蒲少涛，仍因为生病的原因被单位婉拒了。

冷静思考后，蒲少涛认识到他必须走创业这条路。因为金融危机，2009年广东省出台政策支

持大学生创业，学校就业指导中心的老师给蒲少涛提供了这个消息，蒲少涛认真准备并申报了科技

项目，获得省里资助的10万创业经费。这让他坚定不移地迈出了第一步，开启了人生新的历程。

凭借大学自学的一技之长，蒲少涛初次创业做起了网站建设工作，很多事情亲力亲为。有次从

客户那回来已经晚上12点了，路上下起大雨，没有伞，他走了半个小时，腿都抽筋了。疼痛难耐的

他蹲在雨地里，无助到了极点。公司运营了半年，很少接到大项目，如此下去难以为继，必须寻找

新的出路。

2010年正值电子商务发展热潮。蒲少涛尝试把建材产品放到网上卖，而当时淘宝上还没有商



家销售这类产品。就这样，他开起了网店，转型做家装产品的电子商务。几个月后，公司的业绩证

明转型是成功的。网店订单逐渐增多，蒲少涛从早到晚忙个不停，甚至为了几百元的订单可以熬到

凌晨2点，完全忘记自己是个病人。

很快，办公室从小区搬到了写字楼，员工数量从1位增加到5位，再从10位发展到现在的30位

。仓库前后搬了好几次，仓储面积从无到100平方米，又从300平方米扩大到现在的2000平方米。

销售额也不断创新高，目前年销售额2600万，公司旗下的“致尚”品牌已是天猫和京东窗帘配件行

业的第一品牌，是阿里巴巴的KA级商家。

蒲少涛校友创办“致尚”家居品牌

在命运的翻云覆雨之下，生命有多脆弱；在爱的支撑之下，生命又有多少可能？蒲少涛用行动

向命运交了一份答卷，这也是每一个与他萍水相逢、施以善意的人共同完成的答案。

桃李春风一杯酒，江湖夜雨十年灯。

十年过去，他在老家的庙会上遇到了现在的妻子，他们的孩子也快要出生了，蒲少涛希望自己

的孩子健康快乐地长大。他还打算回陕西老家发展农产品电子商务，把家乡特产卖向全国各地，让

乡亲们辛苦一年有所获，数着钞票笑哈哈。

采访结束写寄语，在一大面雪白的旗帜的角落位置，蒲少涛写，活着就好。



蒲少涛校友与妻子

蒲少涛校友在访谈旗帜上留下寄语
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