
以梦为马　领跑移动互联时代
——访联欣集团董事长唐陈龙校友

■　龙  航

七月的广州，骄阳似火。7 月 27 日，在琶

洲商业广场快批总部，我们见到了唐陈龙校友。

见面后的第一句“我对于华工人有着独特的好

感，工作的伙伴也偏爱华工”，就让我们紧张

的心情顿时放松不少。唐陈龙校友热情地带着

我们参观了公司每个部门。开放式的办公环境、

简约干练的装潢，处处传递着科技公司独特的

勃发力量。在轻松的氛围中，唐陈龙娓娓道来

他的故事。

因梦而聚——热血男儿携手创业

室友同心，其利断金；兄弟既翕，和乐且湛。

唐陈龙于 1995 年考入华南理工大学，就

读于机械与汽车工程学院化工设备与机械专

业。1999 年从华南理工大学毕业后，携手室友

创立了联欣集团。

谈起校园生活，唐陈龙满脸笑容，洋溢出

幸福的模样。他说，在华工除了收获知识以外，

最得意的莫过于结识了一群好室友，大家一起

经历了很多有趣而不寻常的事。

唐陈龙，福建人，1999 年毕

业于华南理工大学机械与汽车工程

学院化工设备与机械专业，2000

年创立联欣自动识别公司，之后连

续创立盈达聚力科技公司、联欣信

息科技公司及快批信息科技公司，

担任董事长。

〈〈〈

［人物名片］

唐陈龙TANG CHENLONG
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当时，生活总会遇到经济紧张、没钱吃饭的时

候。唐陈龙和他的三个室友就想到一个“妙招”，

把所有的钱都存在一张饭卡里，大家每天共用一张

卡，同吃同睡。可一段时间后，这张唯一有钱的卡

也吃空了。为了不饿肚子，大家想出了一个常人难

以理解的办法——卖血换钱，当时 200ml 的血能换

200 元钱。唐陈龙回忆说，当决定卖血换钱时，大

家是既忐忑又得意，仗着年轻气盛，不顾后果，几

个人就这样壮着胆子，大大咧咧的卖血去了。因为

其中一个室友晕血，所以就只有三个人挣了这份“血

汗钱”。卖完血后，大家都觉得应该好好补补，就

拿着钱大吃了一顿。唐陈龙说，每每想起过往，依旧觉得很有趣。而这些同甘

共苦、有福同享、有难同当的经历，让他不仅收获了深厚的兄弟情义，也收获

了创业时值得信赖的合作伙伴。

当毕业季来临时，其他同学纷纷进入传统企业工作，可唐陈龙认为生活就

应该与众不同，人就要拼一拼，于是就萌发了创业的想法。唐陈龙把想法一说出

口，就得到了好哥们的认可，寝室四个人决定齐心协力一起创业。其中已经走

上了工作岗位的室友毅然决然地辞了职和唐陈龙他们一起创业。正是有了这群兄

弟的陪伴与支持，创业的梦想开始生根发芽。大家披荆斩棘，勇往直前，抓准时

机，努力创新，齐心协力铸造梦想，成就了唐陈龙现在蒸蒸日上的事业。

寻梦不止：创业永远在路上

拥抱变化，大胆创新，持之以恒，弄潮时代。

“我不是成功人士，我只是走在创业的路上。”这是唐陈龙在谈及创业成

功经历时给我们说的第一句话。1999 年，唐陈龙大学毕业后就踏上了创业之路。

当我们问到创业的梦想缘何而生的时候，唐陈龙说：“在开学典礼的时候，校

长就对所有人说，你们选学校是选对了，珠三角 50% 以上的企业家都是华工出

身。听到这句话时，我就热血沸腾，心底就默默埋下了创业的梦想。”

早在大学期间，唐陈龙就已经开始了人生的首次创业。当时快递行业还不

唐陈龙大学学籍表照
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发达，唐陈龙和室友们就利用邮

政来做互联网营销活动，并赚到

了人生中的第一桶金，当时他觉

得创业其实也不难。

正是由于这一次的成功经

历，让唐陈龙在毕业时更加坚定

了创业的决心，立志要开辟一片

新市场，梦想“再一次改变世界”。

当时唐陈龙和室友们认为，只要

拿到营业执照，创业应该就是一件很简单的事情了。年轻气盛、血气方刚的他们，

也没有考虑太多。创业初期，唐陈龙虽然经历了迷茫，遇到过很多坎坷，但是

他没有气馁，他说创业的人总是有着一种冒险精神，习惯在社会上不断摸爬滚

打。

正如孙正义在《飞得更高》中说的：“一切的成功，都是源于一个梦想和

毫无依据的自信。”唐陈龙正是凭着这股不惧困难、敢于冒险、不断创新的精

神，踏着互联网的浪潮勇往直前：2000 年成功创立了联欣集团；同年，致力于

物联网产品和方案销售的联欣自动识别公司诞生；2007 年成立了致力于服装行

业订货会整体服务及解决方案的联欣信息科技公司；2007 年成立了专攻硬件研

发、设计、制造的盈达聚力公司；2015 年成立“互联网 +”的快批公司。如今，

下一个宏伟蓝图也已勾勒完成。

驭梦前行：扬帆移动互联网远航

怀揣大局，因势而谋、应势而动、顺势而为。

“创新带来机会。”唐陈龙说，“公司成立之初也经历过生存问题，为了

走出困境，我们认真审视市场环境，找寻市场缺口和发展商机，功夫不负有心人，

在不断的尝试和创新中，公司逐渐步入正轨，并最终走上了高速发展之路。”

当时，互联网浪潮才刚刚兴起，唐陈龙瞄准了互联网的发展趋势，认为这

将是一个绝佳机会，于是开始了探索互联网的历程。创业第二年，唐陈龙开始

慢慢熟悉 IT 行业，研究互联网的发展趋势，利用互联网来整合资源。他说互

快批公司一角
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联网给予了他创业的机会，只有不断地创新，跟着时代的发展潮流走，才能适

应不断变化发展着的社会。

正是踏着这股浪潮，联欣集团（LENX）成了国内领先的物联网企业、国

家高新技术企业、广东双软企业、中国自动识别协会副理事长单位。为制造、

物流、金融、电力、医疗、服装等行业提供专业的企业移动作业解决方案，创

立了众多行业内具有领先水平的经典案例，服务的客户已超过 4800 家。

2015 年，互联网经济发展到高潮，唐陈龙又顺势抓住“批发 + 互联网”的

商机，创立快批。他说，马云曾说阿里巴巴本质上是一家扩大数据价值的公司。

阿里通过淘宝和天猫，拿到了线上零售的数据；通过 1688 拿到了线上批发的

数据；又通过支付宝口碑和外卖业务拿到了线下零售交易的数据，唯独缺了线

下批发交易数据。而自己就是要抓住这一机会，直击这一缺口，所以将快批的

目标定为“一家扩大线下批发交易数据价值的公司”，帮助传统批发业态物联

网转型升级。

长风破浪会有时，直挂云帆济沧海。快批，得益于创新的软硬件加服务模

式，2015年获得华软投资和九合创投数千万元A轮融资估值过亿元，目前已经

服务上万家批发企业，直接接触的采购商达百万，累计千万笔订单及百亿元交

易额。

唐陈龙（后排右五）参加联欣集团运动会合影
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感怀母校：潺潺细语述真情

求真务实、不拘小节；收获真知、收获挚友。

常言道：“好学校不如好专业。”而唐陈龙却认为好专业不如好学校，好

学校不如好地方。唐陈龙是福建人，来到广州读书一方面是对华南理工大学的

热爱，另一方面也是为了开阔视野。唐陈龙最初想就读计算机专业，但被调剂

到了化工设备与机械专业，而也正因为这美丽的意外，促使了唐陈龙日后创业

的想法。

唐陈龙说华南理工大学的同学都有着一个特质，就是求真务实、不拘小节。

因而在华南理工大学，他不仅收获了知识与技能，还收获了真挚的友谊。在大

学期间，与室友一起初创业，课余时间，大家还热衷于各种运动，踢足球是他

们最爱的项目。他说，如果现在叫当年的同学出来聚聚，可能会因为各种原因

而聚不齐，但说要踢一场足球赛，大家马上就赶过来了。这份“足球友谊”，

也是在华南理工大学读书期间建立起来的。

每每提起母校，唐陈龙总是说有一种自豪感，工作上的伙伴也偏爱选择华

工校友。他也希望母校能永远辉煌，桃李满天下，培养更多的栋梁之材。

唐陈龙回忆大学美好时光
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寄语校友：实践人生献真言

以梦为马敢于创新，活出自我不负韶华。

    

作 为 华 工 人 ， 唐 陈 龙 对 学

弟学妹们也抱着很高的期望。

他说，敢于创新、勇于挑战是华

工人的特征；从不屈服于现实，

敢于“反规则”，是华工人的美

德。他自己就是一个不安于现状

的人，无论是生活还是创业，都

遵循着一个原则：永远秉持冒险

精神，顺应时代的发展潮流，活

出自我。

江山代有人才出，青出于蓝而胜于蓝。未来，还有很多机会等着新一代华

工人去挑战，每个人都应该有自己的想法，活出自我，做一个有创造性的人，

敢于创新，勇于拼搏，充实自我；要做与众不同的人，开阔自己的视野，多观

察、多领悟；要善于分析、总结，敢于打破常规，敢想敢拼，活出不一样的人生。

世上无难事，只要肯登攀。

唐陈龙说：“只有这样，即使我们老了，我们也无悔过往，因为，我们曾

经心怀梦想，改变过这个世界！”

唐陈龙寄语华工学子
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